Podsumowanie wynikow

Grupy Kapitatowej K2 Holding
za 1 poirocze 2022

12 wrzesnia 2022 roku



Zastrzezenie prawne

Poprzez udzial w niniejszej prezentacji lub przyjecie jej kopii, jako odbiorcy prezentacji, zobowigzuja sie Panstwo
do przestrzegania opisanych nizej warunkéw i ograniczen.

Prezentacja nie stanowi oferty sprzedazy papierow wartosciowych K2 Holding S.A. z siedzibg w Warszawie (“Spotka”)
ani zaproszenia do sktadania ofert ich nabycia lub zapisu na papiery wartosciowe Spotki. Prezentacja nie zawiera informacji
na temat papieréw wartosciowych Spoéiki, jak i zasad ich nabywania. Nie stanowi rowniez zrodta informacji, ktére mogtoby
stanowi¢ podstawe decyzji dla odbiorcy o zawarciu jakiejkolwiek umowy lub zaciggnieciu jakiegokolwiek zobowigzania. Zadna
czes¢ prezentacji, jak rowniez fakt jej dystrybucji, nie stanowi podstawy do zawarcia jakiejkolwiek umowy lub zaciggniecia
jakiegokolwiek zobowigzania.

Ani Spotka, ani osoby dzialajagce w jej imieniu, poprzez tres¢ prezentacji nie udzielaja odbiorcy zadnych gwarancji ani
zapewnien, co do Scistosci, kompletnosci lub rzetelnosci informacji badz opinii w niej zawartych. Informacje zamieszczone
W prezentacji moga ulec istotnym zmianom bez uprzedzenia odbiorcy. Spotka nie ma obowigzku aktualizowania, lub dbania
o aktualnos¢ informacji zawartych w prezentacji. Zalozenia odbiorcy prezentacji, ze informacje zawarte w prezentacji sa
kompletne, Sciste lub rzetelne, dokonywane sg na wtasne ryzyko.

Oswiadczenia zawarte w prezentacji, a dotyczace przysztosci Spotki, w szczegolnosci takie jak przewidywania dotyczace
rozwoju Spoéiki i jej podmiotow zaleznych oraz podmiotoéw stowarzyszonych i powiazanych, czy tez co do przychodéw Spotki
z okreslonych rynkéw, nie nalezy traktowac jako wigzacych. Ani Spoétka, ani osoby dzialajace w jej imieniu, poprzez
prezentacje i jej dystrybucje nie udzielaja zapewnienia ani gwarancji odbiorcy, ze przewidywania, o ktorych mowa powyzej
zostana speinione.

Spotka ani osoby dziatajace w imieniu Spoéiki, w szczegolnosci cztonkowie Zarzadu Spoiki, nie ponosza odpowiedzialnosci
z tytulu jakichkolwiek szkod powstatych na skutek wykorzystania niniejszej prezentacji lub jej tresci.



Grupa K2 w liczbach
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Oséb Obshfgiw?nych Klientéw TM+ Sprzef:lai Biura
klientow zagraniczna

Partner najwiekszych polskich oraz zagranicznych

organizacji, we wszystkich aspektach
ich transformaciji cyfrowej i aktywnosci online.




Bd: Zmiana struktury Grupy K2 po sprzedazy
Oktawave: dwa segmenty, 5 jednostek

biznesowych
Grupa n 2

BT T

I Fabrity K2 Precise
+K2 Digital Products

I K2 Create

I PerfectBot



Il : Strukturaisegmenty operacyjne Grupy K2

K2 Precise — kampanie digitalowe,
kompleksowe wsparcie e-commerce, social,

programmatic, performance, SEQ/SEM, FABRITY Fabrity — kompleksowe wsparcie w zakresie

; . : . . tworzenia oprogramowania dla biznesu.
business intelligence, analityka, ustugi

planowania mediow.

PerfectBot — chatboty drugiej generacji,
(A perfectbot ktore rozumieja wiekszos¢ pytan klientéw,

Jd4VML40S

K2 Digital Products - projektowanie
produktéw cyfrowych i rozwigzan

dzieki czemu realnie odcigzaja Contact
dla e-commerce.

Center.

MARKETING

K2 Create - projektowanie i prowadzenie
kampanii zintegrowanych we wszystkich

mediach, opracowanie i wdrazanie
strategii komunikacji marek.
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Wyniki finansowe



-
W Q2 przychody operacyjne

Grupy K2 [bez Oktawave] wzrosty
0 21%, do 16,9 min zi.

PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY UStUG 25,4 miIn 2 (wzrost YoY 0 0,7 min zt +3%)
PRZYCHODY OPERACYJNE 17,7 min 21 (wzrost YoY 0 3,7 min zt; +26%)

EBIT SKORYGOWANY 2,4 min 2f (wzrost YoY 0 0,3 min zt +13%)

a EBITDA SKORYGOWANA 2,6 min 24 (wzrost YoY 0 0,3 min zt: +13%)

® B w =

- Wyniki w poréwnaniu do wynikéw z poprzedniego roku wylaczajac Oktawave

- Przychody operacyjne wg. noty segmentowej pomniejszone o koszty zakupu ustug mediowych, marketingowych i licencji
— Wynik EBIT skorygowany o koszty programow opcyjnych wg noty segmentowej

— Wynik EBITDA skorygowany o koszty programéw opcyjnych i amortyzacje z zastosowania MSSF16 wg noty segmentowej
— Dane bez korekty Wytlaczen wskazanych w nocie segmentowej zwigzanych z wytaczeniem Oktawave
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W H1 przychody operacyjne
Grupy K2 [bez Oktawave] wzrosty
0 21%, do 33,5 min zi.

PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY UStUG 56,7 min 2zt (wzrost YoY 0 3,8 min zt, +7%)
PRZYCHODY OPERACYJNE 33,5 min zi (wzrost YoY 0 5,7 min zt, +21%)

EBIT SKORYGOWANY 4,2 min 2i (zmniejszenie YoY 0 0,3 min zt, - 7%)

a  EBITDA SKORYGOWANA 4,6 min 2t (zmniejszenie YoY 0 0,3 min zt, -6%)

® B w =

- Wyniki w poréwnaniu do wynikow z poprzedniego roku wytaczajac Oktawave

— Przychody operacyjne wg. noty segmentowej pomniejszone o koszty zakupu ustug mediowych, marketingowych i licencji
— Wynik EBIT skorygowany o koszty programow opcyjnych wg noty segmentowej

— Wynik EBITDA skorygowany o koszty programéw opcyjnych i amortyzacje z zastosowania MSSF16 wg noty segmentowej
— Dane bez korekty Wylaczen wskazanych w nocie segmentowej zwigzanych z wytaczeniem Oktawave




Id: Wyjqgtkowe i rekordowe pétrocze
w historii Grupy K2

Sprzedaz 100% akcji Oktawave do
Netia S.A. za 33,7 mln zt.

Zysk brutto Grupy K2 - 25,5 min zt.
Zysk netto - 21,3 min zt.

35% wzrost przychodow Fabrity.

Utrzymanie rentownosci operacyjnej —
EBIT 3,9 mln zt, pomimo presji inflacyjnej
i negatywnych wydarzen
makroekonomicznych.




SOFTWARE

B : Fabrity H12022

Klienci
I Lider wzrostéw Grupy
E Wzrost przychodow operacyjnych o 35%, do poziomu 22,7 min zi. = ABB
_ = FRONTEX
B EBIT 2,9 min zt (+2%) 1’@:! EBITDA 3,1 mln z} (+2%) = SANOFI
= LIEBHERR

= Bardzo wysoka dynamika przychodow — rozwo6j wspétpracy z
obecnymi klientami (nowe obszary i rynki), systematyczny napltyw = BAYER
nowych klientéw (doskonalenie proceséw sprzedazy i marketingu). = PKO BP

» Kluczowe rynki: DACH, Polska, Skandynawia, Wielka Brytania. = DORMAKABA

» Nizsza rentownosc¢ (m.in. presja inflacyjna gtéwnie w Q1, wzrost
kosztoéw statych w HR, marketingu i sprzedazy).

= Brak - jak dotad - istotnych negatywnych zdarzen zwigzanych z
wojng w Ukrainie i sytuacja makroekonomiczna.

» Inwestycje i R&D: platformy low-code, block chain.



A : Segment software H12022

PRZYCHODY OPERACYJNE EBIT
(min zi) (min zi)

22,71

+35% 2,85 +2% 2,90
1 6, 86 / >

H1 2021 H12022 H1 2021 H1 2022

SOFTWARE
’ Udziat w
< przychodach

Grupy K2

EBITDA

(min zi)

+2% 3,34
I

H12022

Wyniki segmentu. Wynik EBIT i EBITDA skorygowany zgodnie z nota segmentowa.



MARKETING

d: Segment marketing H12022

Klienci
= : _a0 = NETFLIX
— Przychody operacyjne 11,2 min zt (-4%)  Go0eLE
. = PEPSI
FE EBIT1,0minzt(-12%) &8s EBITDA 1,2 min zt (-10%) " SAMSUNG
= CARREFOUR
= LPP
= Wozrost skali i poprawa wynikow biznesow K2 Create " IKEA
i PerfectBot, réwnoczes$nie spadek przychodow i rentownosci EM%-IRCIDZI(';:{, ?LTMENT
K2 Precise (na skutek utraty przychodoéw zwigzanych z odejsciem « DIVERSE '
istotnego klienta w 2021 r.). = 4F
. . s . . : = MODIVO
= W ramach K2 Precise skutecznie rozwijane ustugi nie mediowe = RYLKO
(SEO, martech) o dtugofalowym potencjale. = TATUUM
= DISPLATE
» Nowi klienci to m.in. Google, Morizon, Maxon. = BROWN-EORMAN
, _ o = NUTRICIA
= Niepewny outlook na drugie potrocze zwigzany gtéwnie z = UPC
sytuacja makroekonomicznag. = WOJAS
= MANN+HUMMEL

WARTA



A : Segment marketing H1 2022

MARKETING
Udzial w

< przychodach

~  Grupy K2

PRZYCHODY OPERACYJNE EBIT EBITDA
(min zi) (min zi) (min zi)
. -10%
1,7 -4% N _12% I
H12021 H12022 H12021 H12022 H12021 H12022

Wyniki segmentu. Wynik EBIT i EBITDA skorygowany zgodnie z nota segmentows



Wydarzenia



4 : PerfectBot: staly rozwéj produktu

i wzrost przychodow

Monthly Recurring Revenue
z1120 000

Rozwdéj produktu .

Uruchomienie kluczowego elementu
produktu do ekspansji zagranicznej
— Edytora Bota, ktory pozwala tatwo
uruchomi¢ niezwykle skuteczng (w
skali globalnej) konwersacyjna

sztuczng inteligencje do automatyzacji
obstugi w e-commerce.

Wyniki .

» Roczny przychdéd powtarzalny (ARR
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11 I I I I I I | — Annual Recurring Revenue) urést do
IOooooooooo O = T = oo oo e = o e e ~ N NN 1,3m11’121.
SR EEEEEEEE SRR EERE NS 2§ 2 « Spowolnienie na przelomie Q1-Q2
spowodowane spadkami ruchu
RESERVED, CROPP, MOHITO, HOUSE, SINSAY, w e-commerce po pandemii
DIVERSE, 4F, MODIVO, TATUUM, RYLKO, WOJAS I jednostkowymi sytuacjami klientow

(m.in. wyj$cie z Rosji).
BA.PL, DISPLATE, ECHO INVESTMENT, IKEA



1 MARKETING

I : Pozyskanie finansowania dla PerfectBot

I 9 wrzeénia 2022 r. K2 Holding S.A. podpisata umowe
inwestycyjnq z Zatozycielami PerfectBot oraz funduszami VC:

1. TarHeel Capital Pathfinder VC Sp. z o.0. ASI S.K.A. NOWA STRUKTURA UDZIALOWA

2. KnowledgeHub Starter Sp. z o.0. ASI S.K.A.
m K2 Holding S.A. 50%

» Fundusze inwestuja lacznie 2,52 mln zt obejmujac
ponad 15% udziatow w spotce. m Zatozyciele 34,9%

= Wycena pre-money: 14,175 min zt.

TarHeel Capital

= Wycena post-money: 16,695 min zt. Pathfinder VC 7,6%

» Wartos¢ udziatu K2 Holding wg aktualnej wyceny:
8,34 mln zi, tj. 277% tacznej wartosci inwestycji w
projekt.

m KnowledgeHub VC
7,6%




1 MARKETING

l Inwestycja funduszy VC zwieksza szanse biznesowe spotki PerfectBot i realizuje cele
strategiczne Grupy K2 zwigzane z tym projektem:

I : Pozyskanie finansowania dla PerfectBot

» Zewnetrzna walidacja projektu.

» Pozyskanie ,Smart money” — funduszy VC majacych doswiadczenie w skalowaniu biznesu SAAS i
utatwiajacych pozyskanie ew. kolejnych rund finansowania.

» Finansowanie pozwalajgce na dalszy, harmonijny rozwoj firmy i ekspansje miedzynarodowa.

» Realizacja programu ,earn-out” dla zatozycieli spotki, motywujgca zatozycieli do dalszego rozwoju
PerfectBot.

» Uporzadkowanie ,cap table” spoiKki.

Spétki portfelowe funduszy:

KNOWLEDGEHUBE: SUNROOF, NAPOLEONCAT, SENUTO
PATHFINDER: SENTRYC, WODDPACKER, NATURAL ANTIBODY, UNKRN, WELLBEE



p MARKETING

Zarzqgd oraz Rada Nadzorcza K2 Holding zdecydowali o rozpoczeciu przeglgdu opcji
strategicznych dla K2 Create i K2 Precise.

K : Przeglgd opcji strategicznych

Za Raportem biezacym nr 32/2022 z dnia 31.08.2022:

»,Podczas przegladu beda rozwazane rozne opcje strategiczne w odniesieniu do spotek z
segmentu marketingowego Grupy tj. Agencja K2 Sp. z o0.0. oraz K2 Precise S.A., w szczegolnosci
poszukiwanie inwestoroéw strategicznych, zawarcie aliansu strategicznego, dokonanie transakc;ji
o innej strukturze oraz sposoby wykorzystania ewentualnie pozyskanych srodkow, jak rowniez
brak dziatan zwigzanych z pozyskaniem inwestora, zawarciem aliansu lub dokonaniem
transakcji.

Zadne decyzje zwigzane z wyborem konkretnej opcji strategicznej przez Zarzad nie zostaly
dotychczas podjete i nie ma pewnosci, czy i kiedy taka decyzja zostanie podjeta w przysztosci.”



A : Przeglqd opcji strategicznych

SOFTWARE

Najwiekszy biznes Grupy

Najwyzsza rentownosc

Najszybszy wzrost

Perspektywa
miedzynarodowa

FABRITY
+ K2 DP
67,0%

K2
Precise
18,5%

K2
Create
13,8%

PerfectBot
1,3%

MARKETING

-
-
-
-/+
-

MARKETING

Dobra kondycja

Rentownos¢

Marka K2

Atrakcyjnosc¢ polskiego
rynku

Niewielka skala



A : Zaliczkowa dywidenda i wznowienie
skupu akcji witasnych

l Zaliczka na poczet dywidendy za 2022 r.
= Wysokosc - 2 zt na akcje.
= Dzien ustalenia praw - 13.10.2022.
= Dzien wyplaty - 18.10.2022.

I Nowy program skupu akgcji

= Start -14.10.2022.
= Maksymalny wolumen - 463.531 akcji (20% kapitatu).
= Maksymalna cena - 30 zt.

» Przestanki - dobra pozycja gotdwkowa Grupy, pozytywna biezaca rentownos¢, inflacja,
nadal atrakcyjna (vs. benchmarki) wycena akcji Grupy K2, wolniejszy od oczekiwan
postep dziatan akwizycyjnych.



» Tomasz jest wspolzatozycielem i CEO Fabrity,
odpowiadajagcej dzis za wiekszos¢ przychodow Grupy K2.

I : Tomasz Burczynski w Zarzqdzie Grupy K2

= W K2 od 2003 roku.

= Absolwent SGH (Metody Ilosciowe i Systemy
Informatyczne).

» Menedzer i informatyk z zamitowania. Pasjonat nowych
technologii i ich wptywu na biznes. W swiecie IT pracowat
w wielu rolach, poczawszy od programisty, konsultanta i
analityka.

= Ekspert w dziedzinie nowoczesnej sprzedazy i
marketingu B2B.

» W Fabrity odpowiada za rozwdj wspotpracy z nowymi
klientami, R&D, projekty inwestycyjne i akwizycje.




Podsumowanie i perspektywy



A : Outlook 2022 - slajd z pierwszej prezentacji w tym roku

l Nasze priorytety Otoczenie

Inflacja
Finalizacja transakcji sprzedazy Oktawave.

Presja ptacowa
Dalszy trwaly wzrost segmentu software.

Kursy walut
Nowe zrodia finansowania PerfectBot.

Intencja zarzadu: dywidenda wyzsza niz w 2021, Digitalizacja przedsiebiorstw

wkrotce rekomendacja.
Wojna w Ukrainie




B : Outlook 2022 - realizacja

l Nasze priorytety na 2022 .

Finalizacja transakcji sprzedazy Oktawave.
Dalszy trwaly wzrost segmentu software.
Nowe zrodta finansowania PerfectBot.

Intencja zarzadu: dywidenda wyzsza niz w 2021.

SN
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Outlook na drugie pétrocze 2022

Q3 nieco ponizej oczekiwan. Wyjatkowo silna flauta wakacyjna
(detoks post-covidowy?).

Negatywne sygnaty makroekonomiczne.
Ale sukcesy new biznesowe w gtéwnych biznesach.

Priorytet bez zmian - rozwoj segmentu Software.
Realizacja przegladu opcji strategicznych dla K2 Create i K2 Precise.

Aktualizacja strategii Grupy K2 - Q4 2022 (jednak zalezy tez od
przegladu opcji, wiec mozliwe przesuniecie).



Dziekujemy.

K2 Holding S.A.

ul: Domaniewska 44a, 02-672 Warszawa
tel. +48 22 448 70 00

www.k2.pl, biuro@k2.pl



