Podsumowanie wynikow

Grupy Kapitatlowej K2 Holding
za rok 2021

10 maja 2022 roku



Zastrzezenie prawne

Poprzez udziat w niniejszej prezentacji lub przyjecie jej kopii, jako odbiorcy prezentacji, zobowigzuja sie Panstwo
do przestrzegania opisanych nizej warunkéw i ograniczen.

Prezentacja nie stanowi oferty sprzedazy papierow wartosciowych K2 Holding S.A. z siedzibg w Warszawie (“Spotka”)
ani zaproszenia do sktadania ofert ich nabycia lub zapisu na papiery wartosciowe Spoiki. Prezentacja nie zawiera informacji
na temat papieréw wartosciowych Spéiki, jak i zasad ich nabywania. Nie stanowi rowniez zrédia informacji, ktére mogtoby
stanowi¢ podstawe decyzji dla odbiorcy o zawarciu jakiejkolwiek umowy lub zaciggnieciu jakiegokolwiek zobowigzania. Zadna
czes¢ prezentacji, jak rowniez fakt jej dystrybucji, nie stanowi podstawy do zawarcia jakiejkolwiek umowy lub zaciagniecia
jakiegokolwiek zobowigzania.

Ani Spotka, ani osoby dzialajace w jej imieniu, poprzez tres¢ prezentacji nie udzielaja odbiorcy zadnych gwarancji ani
zapewnien, co do Scistosci, kompletnosci lub rzetelnosci informacji badz opinii w niej zawartych. Informacje zamieszczone
W prezentacji moga ulec istotnym zmianom bez uprzedzenia odbiorcy. Spotka nie ma obowiazku aktualizowania, lub dbania
o aktualnos$¢ informacji zawartych w prezentacji. Zalozenia odbiorcy prezentacji, ze informacje zawarte w prezentacji sa
kompletne, $ciste lub rzetelne, dokonywane sg na wtasne ryzyko.

Oswiadczenia zawarte w prezentacji, a dotyczace przysztosci Spotki, w szczegdlnosci takie jak przewidywania dotyczace
rozwoju Spoiki i jej podmiotow zaleznych oraz podmiotéw stowarzyszonych i powiazanych, czy tez co do przychodéw Spotki
z okreslonych rynkéw, nie nalezy traktowac jako wiazacych. Ani Spoétka, ani osoby dzialajace w jej imieniu, poprzez
prezentacje i jej dystrybucje nie udzielaja zapewnienia ani gwarancji odbiorcy, ze przewidywania, o ktorych mowa powyzej
zostana speknione.

Spotka ani osoby dziatajace w imieniu Spéiki, w szczegolnosci czlonkowie Zarzadu Spéiki, nie ponosza odpowiedzialnosci
z tytutu jakichkolwiek szkod powstatych na skutek wykorzystania niniejszej prezentacji lub jej tresci.



Grupa K2 w liczbach

Oséb Obshfgiw?nych Klientéw TM+ Sprze.dai
klientow zagraniczna

Biura

Partner najwiekszych polskich oraz zagranicznych

organizacji, we wszystkich aspektach
ich transformacji cyfrowej i aktywnosci online.




Bd: GrupaKk2 to 6 jednostek biznesowych,
dziatajgcych w 3 segmentach operacyjnych
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Bl : Strukturaisegmenty operacyjne Grupy K2

K2 Precise — kampanie digitalowe,
kompleksowe wsparcie e-commerce, social, . . .

. f SEO/SEM _ Fabrity — kompleksowe wsparcie w zakresie
programmatic, performance, ’ FABRITY tworzenia oprogramowania dla biznesu
business intelligence, analityka, ustugi '
planowania mediow.

PerfectBot — chatboty drugiej generacji,
(3 perfectbot ktore rozumieja wiekszos¢ pytan klientow,

JdVML1410S

K2 Digital Products — projektowanie
produktéw cyfrowych i rozwigzan

FoR EcommERcE dzieki czemu realnie odcigzaja Contact dla e-commerce

Center.

MARKETING

Oktawave — migracja i zarzadzanie chmurg

K2 Create - projektowanie i prowadzenie . . .
obliczeniowa w oparciu o platformy

kampanii zintegrowanych we wszystkich
mediach, opracowanie i wdrazanie
strategii komunikacji marek.

Oktawave, Google Cloud Platform, Microsoft
Azure lub Amazon Web Services, Kubernetes
i konteneryzacja, ustugi DevOps.




Bd: GPWi akcjonariat

STRUKTURA AKCJONARIATU KURS AKCJI K2H, ostatnie 12 m-cy
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Zrédto: bankier.pl

m Free float 37,9%



Wyniki finansowe



KA 2 Zmiana prezentacji rachunku wynikéw

KONSo IIZ:Z’: _ dane wytg cz_enia Grupa aktywé!/v Z(L;Vr‘;ng}l/e:gszchv

Oktawave Jednostkowe techniczne do zbycia do zbycia

PLN000 PLN000 PLN000

Przychody ze sprzedazy ustug 123 849 18 547 -1235 17 312 106 537
Koszty sprzedanych ustug -108 002 - 16 953 1235 -15 718 -92 284
Zysk brutto ze sprzedazy 15 847 1594 - 1594 1Y 253
Koszty ogdlnego zarzadu -10 073 -2103 - -2103 -7970
Pozostate przychody / koszty operacyjne netto 526 385 - 385 141
Zysk | strata na dziatalnosci operacyjnej (EBIT) 6 300 - 124 - - 124 6424
Przychody / koszty finansowe netto -518 - 116 - - 116 -402
Zysk | strata przed opodatkowaniem 5782 -240 - -240 6022
Podatek dochodowy - 1291 29 - 29 -1320

Zysk | strata dziatalnos¢ kontynuowana 4 491_ - - 4702
Zysk | strata dotyczgcy Grupy aktywow do zbycia - _

Zysk | strata netto 4 491 - 4 491




4 : Struktura noty segmentowej bez zmian

Segmenty operacyjne 2021 Segment | Segment Segment Segment SSC Wytaczenia Grupa K2

[tys. ] Software Cloud Marketingowy i Pozostate

Przychody ze sprzedazy ustug 40 282 18 547 67008 10 762 -12 750 123 849 3,5%
Przychody ze sprzedazy ustug - niepowigzane 39 988 17 312 65 799 750 123 849

Przychody ze sprzedazy ustug — powigzane 294 1235 1209 10 012 -12 750

Koszty zakupu ustug mediowych, marketingowych, licenciji - 4680 -6 - 44 567 -1450 1981 -48 722

Przychody operacyjne 35602 18 541 22 441 9312 -10 769 75 127 13,0%
Koszty sprzedanych ustug -25402 - 16 947 - 15 864 -2058 991 -59 280

Koszty ogolnego zarzadu przed kosztem programdéw opcyjnych -4 931 -2103 -5241 -6 401 9778 -8 898

Zysk/ Strata ze sprzedazy 5269 -509 1336 853 6 949

Pozostate przychody / koszty operacyjne netto 41 385 127 -27 526

Zysk/ Strata na dziatalnosci operacyjnej (EBIT) skorygowany 5310 -124 1463 826 7475 -15,3%
Koszty programéw opcyjnych -1175 -1175

Zysk/ Strata na dziatalnosci operacyjnej (EBIT) 5310 -124 1463 -349 6300

Przychody finansowe / Koszty finansowe netto -47 - 116 -85 -270 -518

Zysk/ Strata przed opodatkowaniem 5263 -240 1378 -619 5782
Amortyzacja bez MSSF 16 318 3797 253 114 4 482
Amortyzacja dotyczgca MSSF 16 489 93 1523 2105

EBITDA skorygowana ' 5628 3673 1716 940 1957 - 1,4%
EBITDA 6 117 3673 1809 1288 12 887




Przychody operacyjne Grupy K2
wzrosty o 13%, do najwyzszego w
naszej historii poziomu 75,1 min zi.

PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY UStUG 123,8 min 2 (wzrost YoY o0 4,2 min zt, +3%)

E

PRZYCHODY OPERACYJNE 75,1 miIn 2} (wzrost YoY 0 8,7 min zt, +13%)

| (o

EBIT SKORYGOWANY 7,5 min 2t (zmniejszenie YoY 01,3 min zt, - 15%)

.'@:. EBITDA SKORYGOWANA 12 min 2f (zmniejszenie YoY 1,5 min zt, - 11%)

— Przychody wg. Noty segmentowej pomniejszone o koszty zakupu ustug mediowych, marketingowych i licencji

— Wynik EBIT skorygowany o koszty programoéw opcyjnych wg noty segmentowej
— Wynik EBITDA skorygowany o koszty programoéw opcyjnych i amortyzacje z zastosowania MSSF16 wg noty segmentowej




Il : Przychodyizysk Grupy w ujeciu rocznym 2008-2021

m Przychody (min zi) m EBIT skorygowany (min zi) EBITDA skorygowana (min z})
Oktawave 13,5 12.0
10,4 .
7.4 5.8 75
[} 6,5 ]
A 5,0%1 60 54 &2 555,
3,3 3,1
1,7 2
l 0,1 0,4
. 0.1 -1,2 -1,4
-2,7 1197 123,8

10,3 108,8 1097

408432IIIIIIIIIIII

2008 2009 2010 20M 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

Wynik EBIT skorygowany o koszty programéw opcyjnych
Wynik EBITDA skorygowany o koszty programoéw opcyjnych i amortyzacje z zastosowania MSSF16



2 2021 - najwazniejsze wydarzenia
Pozytywne badanie due diligence Oktawave S.A. przez Netia S.A., skutkujace ztozeniem
oferty zakupu 100% akcji Oktawave w kwietniu 2022 r.

Kontynuacja wzrostu segmentu software (Fabrity) — wzrost przychoddéw operacyjnych

0 19% YoY.

Rebranding K2Bots.Al na PerfectBot. Pierwsze projekty anglojezyczne i rosyjskojezyczne.
Osiagniety 1 min PLN ARR.

Rebranding Agencji K2 na K2 Create oraz najlepszy wynik operacyjny od 4 lat.




I4 : Oktawave

Analiza i projektowanie rozwiazan chmurowych

Optymalizacja infrastruktury

Audyt zasobow IT

10 > 900 2

Lat na Aktywnych Strefy
rynku klientow dostepnosci

Likwidacja dtugu technologicznego
Migracja do wszystkich chmur

Wsparcie Day-2 (powdrozeniowe)

ORQY & Il © &

Biezace utrzymanie 24/7/365

>4000 40 5

Aktywnych Specjalistow  Certyfikatow =
instancji chmurowych bezpieczenstwa vmware =: Microsoft -
chmurowych openstack.

=

aWS P ey &Y Google Cloud AAZU re




A : Rozwéj Oktawave

| CLOUD
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A : Rozwéj Oktawave

PRZYCHODY (mlin zi) Mamy za sobq

najlepszy

+11%

e rok
+11% 16'7 / ° o0
140 7% 151 w historii firmy
12 8} ' /
+35%
+16% 9.5 /
8,2 /
+85%
JAA
+171%
1.6 / I

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021




I3 : Oktawave 2021

vmware ope;.\-s;ack. 2% Microsoft
L "
Technologie H'Terraform eANSIBLE <" puppet
kubgtes e redls . mongo

= Ministerstwo Klimatu i Srodowiska = Centrum Nauki Kopernik
= Instytut Ochrony Srodowiska — » Teatr Wielki - Opera Narodowa
Panstwowy Instytut Badawczy » Zacheta Narodowa Galeria Sztuki
= TUI = Miejsce pamieci i muzeum
* Grupa Pracuj Auschwitz-Birkenau
. . » Edipresse » Worksmile

Klienci » Vision Express = Dimedic
»  Quick » CoolSport
» Polpharma = SIXT
» Audioteka » HRLink
» Akademia Eurocash » GoldenLine
= FRU.PL



CLOUD
. Udziat w
przychodach
" Grupy K2
I

A : Oktawave: powrét dynamiki wzrostu

PRZYCHODY OPERACYJNE EBIT EBITDA
(min zi) (min zi) (min zi)
we 2% 185 33 % >
] /
+0,4
/' -0,1
-0,5
Y 2020 Y 2021 Y 2020 Y 2021 Y 2020 Y 2021

Wyniki segmentu. Wynik EBIT i EBITDA skorygowany zgodnie z nota segmentowa.



I3 : Oktawave 2021

I Rozwdj produktu

» Uruchomienie drugiego regionu dostepnosci Oktawave
pod Krakowem.

» Rozwdj rozwigzan Kubernetes as a Service i ustug migracji do chmur
globalnych.

» Partnerstwo z Operatorem Chmury Krajowej (ustugi Google Cloud).
= Nowa strona Oktawave.com.

I Rozwdj zespotow

= Marketing
" Sprzedaz
= Technologia

Uruchomienie
drugiego
regionu
dostepnosci

Rozwoj
rozwigzan

Kubernetes




A : Oferta zakupu Oktawave przez Netia S.A.

09.2021 11.2021-3.2022 4.2022 od 4.2022 Q2 2022

| | | | |

| | | | |

Poczatek Badanie Otrzymanie oferty Negocjacje warunkow Finalizacja

rozmow due diligence. zakupu 100% akcji sprzedazy, uzyskanie transakcji

z Netia S.A. Oktawave S.A. zgéd korporacyjnych. lub rozwoj
wtlasny

Oktawave.



Id: Fabrity 2021

Klienci:
Lider wzrostow Grupy - ABB
— , . o . = Frontex
b Wzrost przychodow operacyjnych o 19%, do poziomu 35,6 mln zi. . Carrefour
» Wzrost przychoddéw w kluczowym subsegmencie enterprise = Pepsico
software o0 23%. = Bayer
. . . = Saint-Gobain
» Utrzymanie udziatu eksportu w przychodach do 50%. = PKO Bank Polski
» Podpisanie nowych kontraktow — o perspektywie wieloletniej = Liebherr
— z szeregiem znaczacych klientow. = Sanofi

= Dormakaba

Nieznaczny spadek rentownosci

fEH EBIT53minzt (9%  4@A EBITDA 5,6 min zi (-10%)

» Spadek rentownosci subsegmentu digital products, zakonczenie
dwoch znaczacych kontraktow.

» Inwestycje w rozwdj HR / rekrutaciji i (skromnie) w marketing.
» Wzrost kosztow ogolnych Grupy.



Id: Fabrity 2021

I Najwazniejsze wydarzenia i projekty

Wprowadzenie nowego systemu sprzedazy i marketingu
(skutek - istotny wzrost kontraktow od nowych klientéw juz w Q1 2022).

Znaczne zwiekszenie zespolu HR i poprawa procesow zwigzanych z pozyskiwaniem
i utrzymaniem talentow.

Istotny wzrost wolumenu ustug pochodzacych z obszaru low-code, w tym wiasnej
platformy low-code (Fast App) — dodatkowe przychody ze sprzedazy licencji witasnych.

Opracowany i wdrozony proces M&A - scouting kilkudziesieciu firm, obecnie
bez domknietych transakcji.




-

Fabrity: kontynuacja wzrostu

PRZYCHODY OPERACYJNE

(min zi)

Y 2020

35,6

Y 2021

SOFTWARE
. Udziat w
przychodach
Grupy K2
[\4

EBIT EBITDA
(min zi) (min zi)
6,2
59 ° ' -10%
%% 53 —, 5
Y 2020 Y 2021 Y 2020 Y 2021

Wyniki segmentu. Wynik EBIT i EBITDA skorygowany zgodnie z nota segmentowa



Id: Wplyw wojny w Ukrainie obecnie

neutralny
Brak
= Brak znaczacego naptywu specjalistow IT z Ukrainy do Polski. znaczgcego
» Wojna zablokowata program Poland Business Harbour. naptywu
specjalistow IT
= Nie jestesmy zainteresowani zatrudnianiem specjalistow z Ros;ji. z Ukrainy

= W wiekszosci przypadkow firmy w Ukrainie nie utracity ciggtosci
dziatania, a ich klienci z Europy Zachodniej sa tym bardziej
zainteresowani wspotpraca z nimi. Firmy w Ukrainie

» QOstabienie PLN istotnie pozytywnie wptywa na przychody rozliczane nie trch
w walutach.

klientow

z Europy Zachodniej

= Jednak inflacja skutkuje presja na wzrost wynagrodzen...

» Pomimo rosnacego popytu na specjalistow IT dajemy rade — m.in. dzieki
efektywnemu zespolowi Talent Acquisition zbudowanemu w 2021.



I3 : PerfectBot 2021: osiggniety 1 min ARR

Rebranding
Monthly Recurring Revenue

(- perfectbot

90 000 zt FOR ECOMMERCE

80 000 zt

Rozwdj produktu I

70 000 zt
= Pierwsze realizacje

60 000 zt

50 000 zt anglojezyczne
40 000 zt i l‘OSYjSkOjQZYCZIle.
30000 7 = Powyzej 5 mln
20 000 74 zautomatyzowanych
10 000 7k I I I I I I roZmow.
ozt I I
P 2 P N S R Gl I R A A, SN S o
<

Ponad

Klienci dwukrotny

Reserved, Cropp, Mohito, House, Sinsay, Displate, Diverse, 4F, wzrost
Modivo, Tatuum, Rytko, IKEA, Echo Investment
ARR i MRR Yoy




MARKETING

A : Segment marketing 2021 .
'. g:’zi;::\:vdach
/" Grupy K2

PRZYCHODY OPERACYJNE EBIT EBITDA
(min zi) (min zi) (min zi)
231 3% 224 33 3,6
'55% {2%,‘

Y 2020 Y 2021 Y 2020 Y 2021 Y 2020 Y 2021

Wyniki segmentu. Wynik EBIT i EBITDA skorygowany zgodnie z notga segmentowa



Il : Podsumowanie — wyniki segmentéw 2021v 2020

SEGMENT SOFTWARE SEGMENT CLOUD SEGMENT MARKETINGOWY
(min zi) (min zi) (min zl)
35,6 16,6 18,5
29,9
33 3,7
59 6,2 53 56 3 3 3 6
1, 5 1 7
[ L
Y 2020 Y 2021 Y 2020 Y 2021 Y 2020 Y 2021
m Przychody operacyjne EBIT mEBITDA m Przychody operacyjne EBIT EBITDA m Przychody operacyjne ®EBIT mEBITDA

SOFTWARE CLOUD MARKETING




I3: Outlook 2022

l Nasze priorytety Otoczenie

Finalizacja transakcji sprzedazy Oktawave. Inflacja

Dalszy trwaly wzrost segmentu software. Presja ptacowa

Nowe zrodta finansowania PerfectBot. Kursy walut

Intencja zarzadu: dywidenda wyzsza niz o o
Digitalizacja przedsiebiorstw

w 2021, wkrotce rekomendacja.

Wojna w Ukrainie




Jak wykorzystaé technologie
NFT w dziataniach marek.

Raport poswiecony fenomenowi NFT.

Pokazuje aktualny stan rynkow NFET
i Web 3.0 oraz ich znaczenie biznesowe
i marketingowe.

Pobierz raport na: k2.pl/raportNFT

Autorzy:

Pawet Wujec Katarzyna Zemlik

PREZEZ ZARZADU GRUPY K2 SENIOR STRATEGIC PLANNER
K2 CREATE



https://www.k2.pl/raportNFT

Dziekujemy.

K2 Holding S.A.

ul: Domaniewska 44a, 02-672 Warszawa
tel. +48 22 448 70.00

www.k2.pl, biuro@k2.pl



